
#1#1３３ 価格のプレゼン価格のプレゼン#1#1３３ 価格のプレゼン価格のプレゼンのプレゼンのプレゼンのプレゼンのプレゼン



価格のプレゼン価格のプレゼン
価格のプレゼンの判断価格のプレゼンの判断
いつ？いつ？
プレミアム価格を認める、、それを自慢するプレミアム価格を認める、、それを自慢する
低価格をアピール低価格をアピール
バリュー、価値が最初、価格が次バリュー、価値が最初、価格が次
価格が最初、バリューが次価格が最初、バリューが次
価格への抵抗とどれくらい格闘する必要価格への抵抗とどれくらい格闘する必要価格への抵抗とどれくらい格闘する必要価格への抵抗とどれくらい格闘する必要
価格、支払い方法価格、支払い方法
オプションがあるなら、低価格から高価格オプションがあるなら、低価格から高価格
りんごとオレンジの比較りんごとオレンジの比較
無料にできないか？無料にできないか？
商品のネーミング商品のネーミング

のプレゼンのプレゼン

するする(Guru)(Guru)

必要があるか必要があるか必要があるか必要があるか

高価格／高価格から低価格高価格／高価格から低価格



価格のプレゼン価格のプレゼン
価格のプレゼンの判断価格のプレゼンの判断
１日いくら？コーヒーと比較１日いくら？コーヒーと比較
ROIROI：投資効率：投資効率
他社との比較他社との比較
無料ボーナスとの比較無料ボーナスとの比較
奇数、偶数奇数、偶数
ブレイクポイントブレイクポイントブレイクポイントブレイクポイント
価格の変装（送料手数料など）価格の変装（送料手数料など）
言葉（投資、無料、など）言葉（投資、無料、など）

のプレゼンのプレゼン



価格のプレゼン価格のプレゼン
ディスカウントディスカウント
ほとんどのケースで大きければ大きいほとんどのケースで大きければ大きい
いくつかに分けて、数回ディスカウントをプレゼンするいくつかに分けて、数回ディスカウントをプレゼンする
全てのディスカウントは必ず正当化されなければいけない全てのディスカウントは必ず正当化されなければいけない
商品のバリューや信頼性をディスカウントで商品のバリューや信頼性をディスカウントで
テクニック：何かの賞品やお礼としてディスカウントテクニック：何かの賞品やお礼としてディスカウント
よくある手：状況によるディスカウントよくある手：状況によるディスカウントよくある手：状況によるディスカウントよくある手：状況によるディスカウント
％か＊＊円かのディスカウントに注意％か＊＊円かのディスカウントに注意
「最初の値段が高いだけだ」という反応「最初の値段が高いだけだ」という反応

のプレゼンのプレゼン

きい程いいきい程いい
ディスカウントをプレゼンする事もできるディスカウントをプレゼンする事もできる

されなければいけない。されなければいけない。((その程度はばらばらその程度はばらばら))
をディスカウントで潰さないように注意をディスカウントで潰さないように注意

としてディスカウントとしてディスカウント

反応にも注意反応にも注意


